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    شودی و برند گفته م  یمشتر نی ب  ی ارتباط عاطف جاد ی به ا یاب ی در بازار ری ز می از مفاه کی  کدام

       یعاطف یبرندساز  الف

    ی روان  یگذارمت ی ق  ب

    یانتخاب  عی توز ج

    یتکرار غاتی تبل د

 

 حضور داشته باشد    نیی پا یبا تقاضا  یمناسب است که شرکت بخواهد در بازار  یزمان  یکدام استراتژ ،یبازرگان  تی ری مد در

    ینفوذ  یگذارمت ی ق  الف

       ی گردآور یگذارمت ی ق  ب

    یرقابت  ی گذارمت ی ق ج

    محور نه ی هز یگذارمت ی ق د

 

 است    ی جزو نقاط قوت داخل  SWOT  لی در تحل ر ی از موارد ز کی  کدام

        شرفته ی پ  ی به فناور یدسترس الف

    یالمللنی ب  یهام ی تحر ب

    ی رکود اقتصاد ج

 د ی جد یات ی مال نی قوان  د

 

    رندی گینرخ رشد بازار بالا دارند در کدام دسته قرار م ی ول نیی که سهم بازار پا یمحصولات  ،یاب ی بازار یپورتفو  هی در نظر

 تاره   ( سالف

    ردهی ( گاو شب

      ( علامت سؤال ج
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 ( سگ   د

 

    شود ی صورتحساب اعمال م ترعی به پرداخت سر دارانی خر  قی به منظور تشو ف ی نوع تخف کدام

    ی تجار ف ی ( تخفالف

       ینقد  فی ( تخفب

    ی فصل  فی ( تخفج

    یکم ف ی ( تخفد

 

 دهنده کدام مورد است   نشان هایی به کل دارا ینسبت بده ،یمال یهانسبت  ل ی تحل در

      ( توان پرداخت بلندمدت الف

    یگذاره ی ( بازده سرماب

    ی فور ینگی ( نقدج

    ی ( گردش موجودد

 

    شود یکننده محسوب نممصرف  دی خر می بر تصم رگذاری تأث  ی جزء عوامل رفتار نهی گز کدام

    زهی ( انگالف

 ( ادراک   ب

      ( نرخ تورم ج

 ( نگرش   د

 

 قراردداد به چه صورت است    انی در پا ییدارا تی مالک ،یات ی قرارداد اجاره عمل در

    شودی ( به مستأجر منتقل مالف

       گرددی ( به موجر بازمب

    شود ی( به بانک منتقل مج

    شود ی( به دولت واگذار مد

 

 است    ی ضرور یرکت بازرگان کننده توسط شاز نقص محصول به مصرف  یناش یهاجبران خسارت   یبرا  مهی نوع ب  کدام

    یسوز آتش  مهی ( ب الف

       یمدن  ت ی مسئول مهی ( ب ب

    یباربر مه ی ( ب ج

 درمان کارکنان    مهی ( ب د

 



 

 

 کدام است    ردی گی م دی به خر می تصم یکه مشتر  یا، مرحله AIDAمدل  در

 ( توجه   الف

 ( علاقه   ب

    ل ی ( مج

      ( عمل د

 

    شودی ارائه م آلاتنی ماش د ی خر ی و دوره بازپرداخت بلندمدت برا ترنیی معمولاً با نرخ بهره پا یبانک لات ی نوع تسه کدام

      ثابت   یگذاره ی سرما  لاتی ( تسهالف

 در گردش    هی سرما لاتی ( تسهب

    یداخل  لات ی ( تسهج

 جعاله    لات ی ( تسهد

 

 کدام است    کندی عرضه م ی خارج  یبه بازارها ریی که شرکت محصول خود را بدون تغ یایاستراتژ ،یالمللنی ب  یاب ی بازار در

       ی( استانداردساز الف

    ی( سازگار ب

    ی محل د ی ( تولج

    دی ( توسعه محصول جدد

 

    کندیم یری گحقوق صاحبان سهام را اندازه  ی بازده زانی م یسودآور   یهانسبت  ل ی شاخص در تحل کدام

    ROA( الف

       ROE( ب

    ROS(  ج

    EPS( د

 

    کندیتقاضا کمک م ین ی ب ش ی دقت در پ  شی و افزا ل ی به کاهش زمان تحو ستمی کدام س ن،ی تأم رهی زنج تی ری مد در

        ERP( الف

    EOQ( ب

    CRM(  ج

    MRP(  د

 

    شودی م یطراح  دی برند جد یو معرف ه ی اول یآگاه جاد ی با هدف ا غاتی نوع تبل کدام



 

 

       ی آموزش غاتی ( تبلالف

    ی ادآوری  غاتی ( تبلب

    یاسه ی مقا غاتی ( تبلج

    یدیی تأ غاتی ( تبلد

 

 به احترام و اعتبار در کدام سطح قرار دارد    ازی مازلو، ن  یازهای ن  هی نظر در

 ( سطح اول   الف

 ( سطح دوم   ب

 ( سطح سوم   ج

      ( سطح چهارم  د

 

    شودی انجام م ی شده از محصول توسط مشترارزش درک  زانی بر اساس م یگذارمت ی نوع ق کدام

    نهی هز یبر مبنا ی گذارمت ی ( قالف

      ارزش   یبر مبنا یگذارمت ی ( قب

 رقابت    ی بر مبنا یگذارمت ی ( قج

    ی نفوذ یگذارمت ی ( قد

 

    شودی محسوب م یاتی رعملی غ ی کدام مورد جزء درآمدها ان،ی حساب سود و زصورت  در

 ل   ( فروش محصو الف

        یگذاره ی ( سود حاصل از سرماب

 ( درآمد خدمات پس از فروش   ج

 ( درآمد حاصل از فروش کالا د

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


